
 

 

 

 

 

 

 

 

Assistance 
goodwill et 

purchase 
accounting  

 “Accompagner votre croissance 

externe ” 

    

Votre 

besoin 
 

En consolidation, les 

acquisitions de filiales 

comportent des enjeux 

majeurs :  optimisation 

des valeurs acquises, 

calcul du goodwill, 

adaptation des systèmes 

et intégration dans le  

reporting du groupe, 

formation des équipes, 

réduction des délais … 

Vous souhaitez une 

assistance dans ces 

domaines. 

   Notre réponse 
 

Nous vous accompagnons dans toutes  les  

d imens ions de votre projet :  évaluat ion 

f inanc ière des act i fs  et pass ifs acquis ,  

s imulat ion des valeurs  et du goodwi l l  

rés iduel,  déterminat ion et  enregistrement  

des retra itements d ’homogénéisat ion 

comptable et  des écr i tures  de purchase 

account ing, récupérat ion des données 

d ’ouverture,  évaluat ion des 

problématiques de sys tèmes,  ass is tance 

opérat ionnel le  aux premières remontées 

dans le  report ing du groupe,  format ions 

etc .  

 

 

 

  

 

 

Contact  

ATLIANCE CONSOLIDATION  

François Lenoi r  Tél :  33 (0)1 40 53 48 91 

    e-mail : flenoir@atliance.com 

 
 

 

 

 

Evaluation financière 

Goodwill et écritures comptables  

Adaptation des systèmes 

Accompagnement 
La réussite d’une acquisition majeure dans un groupe 
tient souvent à la bonne anticipation des aspects 
techniques et à une conduite du changement 
maîtrisée. En renfort d’équipe ou en mode projet, 
nous mettons à votre disposition notre grande 
expérience et vous aidons à atteindre ces objectifs. 



 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

 Modalités d’intervention  
Souples et personnalisées  

  

 

 

� Identification des 
actifs et passifs 
acquis 

� Examen des 
business models et 
des modèles 
d’évaluation 

� Fixation des valeurs, 
validation  

   La phase d ’ident i f icat ion des é léments acquis,  
ex igeante en normes IFRS ou p lus  souple en 
règles françaises,  amène à valor iser des act i fs  ou 
des pass i fs non reconnus dans les comptes de la  
c ible. Nos experts  vous ass is tent  pour effectuer  
les bons choix et  organiser  la  relat ion avec vos 
auditeurs.  Les évaluat ions peuvent être 
ef fec tuées par nos soins,  ou les  modèles remis à 
vos équipes pour  valor isat ion u l tér ieure.  

  

  

 

� Calcul du goodwill et 
affectation aux 
activités 

� « Purchase 
accounting »  

� Consolidation du 
« bilan d’ouverture » 

� Pro-forma  
en cas de besoin 

 Nous vous a idons à préparer le ca lcul  du goodwi l l  
et  les  écr i tures  de « purchase account ing »,  en 
apportant  une at tent ion part icu l ière à l ’a f fectat ion 
aux di f férentes act iv i tés et  aux UGT (normes 
IFRS). Cette étape est  déterminante pour 
préserver les  valeurs dans le  futur .  
La consol idat ion des f lux d ’ouverture (b i lan 
d ’acquis i t ion)  permet de s imuler les impacts  dans 
les comptes consol idés de votre groupe. Les 
besoins de « pro-forma » sont  également 
examinés.  

activées  

  

 

� Pilotage du projet 
informatique 

� Déploiement dans la 
ou les entité 
acquises 

� Optimisation des 
processus et des 
délais 

� Assistance à la 
première remontée 

 Lorsque des développements  spéc i f iques doivent 
être menés dans les systèmes d' informat ion de la  
soc iété acquise (déplo iement  du système groupe, 
nouveau paramétrage) ,  nos experts  vous aident à 
p i lo ter  le  pro jet .  I ls  peuvent auss i  in tervenir  dans 
toutes  les  phases du processus comptable et  vous 
permet tent d ’atte indre vos object i fs  :  remontée 
rapide et  f iable des données et  in tégrat ion réuss ie 
dans le  système de repor t ing du groupe.  

  

  

 

� Partage du 
référentiel 
comptable du 
groupe 

� Rédaction de guides 
et instructions 

� Formations et  
E-Learning 

 La condui te du changement dans les  équipes de 
la c ible mais auss i de l ’acquéreur es t cr i t ique 
pour  mener à b ien l ’ in tégrat ion.  Nous pouvons 
concevoir  des séminaires mais auss i  des 
solut ions int ranet /ex tranet,  écr ire et d i f fuser  les  
procédures du groupe,  animer  des format ions. 
Notre but est  de rechercher l ’adhés ion des 
acteurs au système de report ing groupe.  

  

Nos compétences  

 

Nous intervenons auprès de groupes de toutes 

ta i l les . Nous développons une expert ise dans les  

groupes en const i tut ion,  ou en for te cro issance 

externe. Nous ass is tons f réquemment les fonds 

d ’ invest issement .  

 

40-42 rue Laugier – 75017 Paris 
Tél : 33 (0)1 40 53 48 90, Fax : 33 (0)1 40 53 41 24 

e-mail : contact@atliance.com - site : www.netatliance.com 

 


