Assistance
goodwill et
purchase

accounting

lidation, les
Votre En conso ,
b ) acquisitions de filiales
esoiln

comportent des enjeux
majeurs : optimisation
des valeurs acquises,
calcul du goodwill,
adaptation des systémes
et intégration dans le
reporting du groupe,
formation des équipes,
réduction des délais ...
Vous souhaitez une
assistance dans ces

domaines.

‘ﬂ/ Evaluation financiéere

(12 .
‘Accompagner votre croissance
externe ”

Notre réponse

Nous vous accompagnons dans toutes les
dimensions de votre projet : évaluation
financiére des actifs et passifs acquis,
simulation des valeurs et du goodwill
résiduel, détermination et enregistrement
des retraitements d’homogénéisation
comptable et des écritures de purchase
accounting, récupération des données
d'ouverture, évaluation des
problématiques de systémes, assistance
opérationnelle aux premieres remontées
dans le reporting du groupe, formations

etc.

— > >@ Goodwill et écritures comptables

e F@ Adaptation des systéemes

La réussite d’une acquisition majeure dans un groupe

tient souvent a la bonne anticipation des aspects
techniques et & une conduite du changement
maitrisée. En renfort d'équipe ou en mode projet,
nous mettons a votre disposition notre grande
expérience et vous aidons a atteindre ces objectifs.
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> Identification des
actifs et passifs
acquis

» Examen des
business models et
des modeles
d’évaluation

» Fixation des valeurs,
validation

» Calcul du goodwill et
affectation aux
activités

» « Purchase
accounting »

» Consolidation du
« bilan d’ouverture »

» Pro-forma
en cas de besoin

» Pilotage du projet
informatique

» Déploiement dans la
ou les entité
acquises

» Optimisation des
processus et des
délais

» Assistance a la
premiere remontée

» Partage du
référentiel
comptable du
groupe

» Rédaction de guides
et instructions

» Formations et
E-Learning

Modalites d’'intervention
Souples et personnalisées

La phase d’identification des éléments acquis,
exigeante en normes IFRS ou plus souple en
regles francaises, améne a valoriser des actifs ou
des passifs non reconnus dans les comptes de la
cible. Nos experts vous assistent pour effectuer
les bons choix et organiser la relation avec vos
auditeurs. Les évaluations peuvent étre
effectuées par nos soins, ou les modéles remis a
vos équipes pour valorisation ultérieure.

Nous vous aidons a préparer le calcul du goodwill
et les écritures de « purchase accounting », en
apportant une attention particuliere a I'affectation
aux différentes activités et aux UGT (normes
IFRS). Cette étape est déterminante pour
préserver les valeurs dans le futur.

La consolidation des flux d’ouverture (bilan
d’acquisition) permet de simuler les impacts dans
les comptes consolidés de votre groupe. Les
besoins de « pro-forma » sont également
examinés.

Lorsque des développements spécifiques doivent
étre menés dans les systemes d'information de la
société acquise (déploiement du systeme groupe,
nouveau paramétrage), nos experts vous aident a
piloter le projet. Ils peuvent aussi intervenir dans
toutes les phases du processus comptable et vous
permettent d’atteindre vos objectifs : remontée
rapide et fiable des données et intégration réussie
dans le systéme de reporting du groupe.

La conduite du changement dans les équipes de
la cible mais aussi de I'acquéreur est critique
pour mener a bien I'intégration. Nous pouvons
concevoir des séminaires mais aussi des
solutions intranet/extranet, écrire et diffuser les
procédures du groupe, animer des formations.
Notre but est de rechercher I'adhésion des
acteurs au systéme de reporting groupe.

Nos compeétences

Nous intervenons auprés de groupes de toutes
tailles. Nous développons une expertise dans les
groupes en constitution, ou en forte croissance
externe. Nous assistons fréquemment les fonds

d’'investissement.

Ll

Consolidation

40-42 rue Laugier — 75017 Paris
Tél : 33 (0)1 40 53 48 90, Fax : 33 (0)1 4053 41 24
e-mail ; contact@atliance.com - site : www.netatliance.com




